
ปัจจุบัน รับทำ seeding คนไทยส่วนใหญ่ ค้ นหาข้ อมูลก่อนตัดสินใจซื้อแทบทุกครั้ ง แค่ซื้อโฆษณาอาจไม่ทำให้ แบรนด์น่าเชื่อ
ถือขึ้น เพราะคนเชื่อประสบการณ์ของผู้ ใช้ ด้ วยกันเองมากกว่า นี่คือเหตุผลที่ธุรกิจจำนวนมากมองหาบริการ รับทำ seeding เป็ น
อาวุธหลักทางการตลาด Seeding หมายถึงอะไร และทำไมถึงสำคัญ การทำ Seeding คือการวางเนื้อหาลงในพื้นที่ที่กลุ่มเป้า
หมายอยู่ ไม่ว่าจะเป็ นเว็บบอร์ด กลุ่มเฟซบุ๊ก คอมเมนต์ใต้ โพสต์ บล็อก หรือเว็บรีวิ ว โดยเขียนในน้ำเสียงของผู้ ใช้ จริง ไม่ใช่
โฆษณาแข็ง ๆ จุดแข็งของวิธีนี้คือ กระทู้ และบทความจะยังถูกค้ นเจอได้ อีกหลายปี  และยังช่วยเสริมผลลัพธ์ด้ าน SEO ไปในตัว
ธุรกิจแบบไหนเหมาะกับการทำ Seeding - ชื่อสินค้ าไม่มีผลการค้ นหาที่เป็ นกลางเลย - ต้ องการบริหารภาพลักษณ์ในหน้ า
ค้ นหา - เตรียมเปิดสาขาหรือแคมเปญใหญ่ - ค่าโฆษณาแพงขึ้นทุกปีจนอยากหาช่องทางที่ต้ นทุนต่อคนถูกลง - ขายสินค้ าที่
ลูกค้ าต้ องหาข้ อมูลนาน เช่น อสังหาฯ คลินิก ประกัน หรือคอร์สเรียน ขอบเขตงานที่คุณจะได้ รับ 1. Research & Strategy ก่อน
เขียนแม้ แต่ประโยคเดียว การเก็บ insight จากบทสนทนาที่มีอยู่ในตลาด แล้ วจึงร่างแกนสารที่อยากให้ คนจำ 2. เขียนเนื้อหาให้
เหมือนคนจริง ทีมนักเขียนจะผลิตเนื้อหาหลายรูปแบบ ครอบคลุมทั้ ง seeding บทความ และการสนทนาแบบสั้ น เพื่อให้ บท
สนทนาดูสมจริงและไม่ถูกมองว่าเป็ นสแปม 3. การกระจายลงช่องทางที่ใช่ ไม่ใช่ทุกช่องทางจะเหมาะกับทุกธุรกิจ ธุรกิจ B2B
อาจได้ ผลดีกว่าบนบล็อกและ LinkedIn การปล่อยพร้ อมกันทีเดียวมักดูผิดธรรมชาติ 4. ต่อยอดสู่การค้ นหา เนื้อหาที่วางไว้ จะถูก
ออกแบบให้ ติดคำค้ น ช่วยให้ เว็บไซต์แม่ได้ รับประโยชน์ไปด้ วย ผลจึงกลายเป็ นทั้ งแบรนด์และทราฟฟิก 5. Reporting รายงาน
ที่ดีควรบอกมากกว่าจำนวนโพสต์ ตั้ งแต่ลิงก์งานทุกชิ้น สถิติการมีส่วนร่วม ไปจนถึงทราฟฟิกที่เข้ าเว็บ ข้ อดีของการจ้ างมือ
อาชีพเทียบกับทำเอง หลายคนเริ่มต้ นด้ วยการทำเอง แต่มักเจอปัญหาเดิม ๆ บัญชีถูกแบน กระทู้ ถูกลบ และไม่มีข้ อมูลวัดผล ผู้
ให้ บริการที่มีประสบการณ์ มีกระบวนการที่ผ่านการลองผิดลองถูกมาแล้ ว คุณจึงเอาเวลาไปโฟกัสกับการขายได้ เต็มที่ เช็กลิสต์
ก่อนตัดสินใจจ้ าง 1. ขอดูตัวอย่างผลงานจริงพร้ อมลิงก์ 2. ตรวจสอบว่ามีการสปินเนื้อหาอย่างมีคุณภาพหรือไม่ 3. ต้ องมีการ
วัดผลเป็ นตัวเลข 4. ระวังคำสัญญาว่าจะติดอันดับ 1 ภายในสัปดาห์เดียว 5. คิดเป็ นต้ นทุนต่อผลลัพธ์ ไม่ใช่ต่อชิ้น เห็นผลเมื่อไร
จากประสบการณ์ที่พบบ่อย เดือนที่หนึ่งเน้ นสร้ างปริมาณการพูดถึง เดือนที่สองเริ่มเห็นกระทู้ ติ ดหน้ าค้ นหา และตั้ งแต่เดือนที่
สามขึ้นไปผลจะสะสมชัดเจนขึ้น สรุปส่งท้ าย Seeding คือการสร้ างความน่าเชื่อถือทีละชั้ น เมื่อไรที่คุณอยากให้ แบรนด์มีเสียง
ในตลาด การเลือกทีมที่เข้ าใจงานคือจุดเริ่มต้ นที่ถูกต้ อง ทักหาเราเพื่อวางแผน seeding ที่เหมาะกับงบของคุณ ตลอด 24
ชั่วโมง

https://seeedly.com/

